Hoja de vida
JOHANS ANDRES VILLEGAS V.

PERFIL PROFESIONAL

EXPERIENCIA EN COORDINACION Y MANEJO DE PERSONAL, DESARROLLO DE
UNIDADES ESTRATEGICAS DE NEGOCIO, ZONIFICACION PARA APERTURA DE
NUEVOS MERCADOS, CAPTACION, MANTENIMIENTO Y FIDELIZACION DE CLIENTES,
SEGMENTACION Y PROSPECCION DE CLIENTES, MANEJO DE PORTAFOLIO DE
PRODUCTOS Y SERVICIOS, ESTRUCTURACION DE CAMPANAS DE MERCADEO,
VENTAS CONSULTIVA Y CRUZADA, DISENO DE PROPUESTAS COMERCIALES Y
ACOMPANAMIENTO A CIERRES EFECTIVO DE VENTA; ASI COMO, DISENO Y
EJECUCION DE PROGRAMAS DE CAPACITACION Y SOCIALIZACION DE PRODUCTOS
PARA FUERZA COMERCIAL, ATENCION A CANALES DE CONTACTO, SEGUIMIENTO DE
INDICADORES, CURVAS DE APRENDIZAJE Y PRESENTACION DE INFORMES. CON
HABILIDADES DE NEGOCIACION, CAPACIDAD DE ANALISIS, ORIENTACION AL

CLIENTE Y AL RESULTADO.

DATOS PERSONAL

NOMBRES:

APELLIDOS:

C.C.NO:

LUGAR DE EXPEDICION:
FECHA DE NACIEMIENTO:
EDAD:

CELULAR:

ESTADO CIVIL:
VEHICULO:

FORMACION EDUCATIVA

INSTITUTO COMERCIAL INEC
BACHILLERATO ACADEMICO
ANO DE FINALIZACION 2006

UNIVERSIDAD ECCI

PROFESIONAL MERCADEO PUBLICIDAD

ANO FINALIZACION 2015

JOHANS ANDRES
VILLEGAS VANEGAS
17012.353.370
BOGOTA

14 JUNIO 1989

35 ANOS

3125723898

UNION LIBRE

MOTO Y CARRO
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FUNDACION UNIVERSITARIA SAN MATEO
INGENIERIA INDUSTRIAL

QUINTO SEMESTRE

(APLAZADO)

EXPERIENCIA LABORAL

EMPRESA:KL CERRADURAS

CARGO:COODINADOR REGIONAL DE VENTAS

FUNCIONES:DISENO,EJECUCION DEL TACTICO DE LA COMPANIA,LIDERAR BAJO EL
EJEMPLO. BRINDAR ACOMPANAMIENTO,FORMACION Y MOTIVACION AL
EQUIPO,EVALUAR EL DESEMPENO INDIVIDUAL Y COLECTIVO, ESTABLECIENDO
PLANES DE MEJORA,AJUSTAR EJES QUE PERMITAN DESRROLLO DEL NEGOCIO.

EMPRESA:ALPINA(DON MAIZ)

CARGO:SUPERVISOR DE VENTAS REGIONAL

FUNCIONES:ACOMPANAMIENTO AL EQUIPIO DE VENTAS, Y MERCADEO,VISITA A
PUNTOS DE VENTAS(GRANDES SUPERFICIES),DISENAR PROPUESTAS DE
VENTAS,PLANECION DE ESTRATEGIAS DE MERCADEO,MANEJO DE
PRESUPUESTOS,INDICADORES DE GESTION,HERRAMIENTAS
OFIMATICAS,ALCANZAR LOS ESTANDARES,CMR,PLANIFICAR,COORDINAR,Y
CONTROLAR TODAS LAS ACTIVIDADES DE COMERCIALIZACION,ELABORAR
PROPUESTAS COMERCIALES GUIADAS AL CUMPLIMIENTO

EMPRESA: COCA COLA

CARGO:JEFE DE VENTAS

FUNCIONES REALIZADAS: VISITAR CLIENTES.HACER CRECER EL VOLUMEN DE
COMPRA,REALIZAR NEGOCIACIONES

JOHANS ANDRES VILLEGAS VANEGAS
C.C.17012.353.370 DE BOGOTA
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